
	[image: image3.png]praca(})





	Специалист по продажам и продвижению
от 3 500 руб. на руки (оклад + премия) 
Специалист по продажам, Специалист по продвижению 
  • Разъездная работа 
  • Фиксированный график / полный рабочий день 
  • Полная занятость 
[image: image1.png]


 Минск, улица Чюрлёниса, 4


Унитарное предприятие "Гамматест"
Алексей


Требования к кандидату
Опыт работы
От 2 лет
Уровень образования
Не имеет значения
Ключевые навыки
Коммуникабельность умение найти подход к любому человеку грамотная речь внимательность ответственность обучаемость уверенный пользователь ПК наличие прав категории В


	

Описание вакансии
Компания ГАММАТЕСТ ищет супер коммуникабельного и ответственного специалиста по продажам. Мы делаем акцент именно на коммуникабельность нашего будущего сотрудника. Нам нужен сотрудник, который сможет найти подход к любому равнодушному человеку. Коммуникабельность, это не просто очередной стандартный пункт в вакансии, очень хотелось бы, чтобы вы действительно легко и с удовольствием общались с людьми.
Мы занимаемся оптовой и розничной продажей инструмента и автосервисного оборудования под собственным брендом. И для продвижения товаров нашего бренда, ищем специалиста, который сможет провести презентацию наших продуктов, ознакомить с новыми поступлениям товаров, а так же грамотно привести клиента для работы с нашей компанией.
Мы по праву гордимся своими успехами. Нами поставлено, смонтировано и успешно обслуживается свыше 167 тормозных стендов, более 1 000 единиц подъемников различных модификаций, около 80 единиц различных диагностических приборов. Нашими постоянными клиентами являются Минтранс Республики Беларусь, МВД Республики Беларусь, крупные дилерские центры Mercedes-Benz, BMW, Audi, Volkswagen, Land Rover, Jaguar, Volvo, Skoda, Ford, Opel, Chevrolet, Mazda, Mitsubishi, Toyota, Nissan, Subaru, SUZUKI, Kia, Hyndai, Lada, Lifan, Chery, Changan Automobile, GEELY, УАЗ, DAF, Scania, MAN, IVECO, Крупнейшие автосборочные предприятия Республики Беларусь, такие как: ОАО «МТЗ», ОАО «Минский автомобильный завод», ЗАО «ЮНИСОН», СП ЗАО «МАЗ-МАН».
Что нужно будет делать (основные обязанности): 
· Посещение на служебном автомобиле текущих клиентов для ознакомления с новыми продуктами.
· Посещение и знакомства с новыми клиентами для привлечения к сотрудничеству с нашей компанией.
· Работа с входящими заявками (консультация, прием и оформление заявок).
· Оформление заказа, с документальным сопровождением (выставление счет-фактур).
· Фиксировать информацию о своей работе в клиентской базе.
Вы нам подходите, если:
· Коммуникативные способности на высоком уровне
· Любите заводить новые знакомства
· Ответственны и доброжелательны
· Обладаете хорошим знанием ПК и в особенность MS Office (Excel, Word)
· Готовы обучаться
· Опыт продаж в b2b приветствуется
· Имеете права категории В и стаж вождения от 3-х лет.
Со своей стороны мы предлагаем вам: 
· Комфортную адаптацию, на этапе которой, Вы вместе с нашими опытными сотрудниками разберетесь в продукте, изучите все необходимые для работы инструменты, а также совершите свои первые успешные шаги в нашей компании
· Обучение, которое позволит быстро влиться в работу
· Служебный автомобиль, корпоративную мобильную связь и оплату всех командировочных расходов
· Базу клиентов и входящий трафик заявок
· Организованное рабочее место
· Уютный современный офис в пешей доступности от м. Петровщина, Малиновка
· Официальное оформление в соответствии с ТК РБ со всеми соц. гарантиями
· Возможность зарабатывать без верхней границы
· График работы: Пн-Пт, с 9:00:00-18:00 с перерывом на обед
Если Вас заинтересовала наша вакансия, оставляйте отклик на сайте. В течение короткого времени мы с Вами свяжемся и согласуем время собеседования.
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