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	Менеджер по работе с партнёрами
Менеджер по работе с партнерами 
  • Работа на территории работодателя, разъездная работа, работа на дому / удаленная работа 
  • Фиксированный график / полный рабочий день, гибкий график 
  • Полная занятость, частичная занятость, разовая работа / подработка, стажировка, проектная работа 
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 Беларусь, Могилёв


ИП Арутюнян Илья Юрьевич
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Требования к кандидату
Опыт работы
От 2 лет
Уровень образования
Высшее
Вакансия доступна для:
Студентов 
Ключевые навыки
Привлечение инвестиций Привлечение партнеров


	

Описание вакансии
О нас:
Потребительский кооператив "КВК “Рантье” - это добровольное объединение граждан, различных организаций, предпринимателей и др., созданный для достижения общих экономических и социальных целей, связанных с удовлетворением жилищных, материальных или иных потребностей членов кооператива.
Основной вид деятельности ПК - это удовлетворение жилищных, материальных и иных потребностей пайщиков, социальные услуги для населения.
Наши основные специализации: 
- Программа "Квартиры в рассрочку"
- Программа: "Коллективные инвестиции в недвижимость";
- Программа: "Социальные услуги для населения";
- "Инфраструктурные проекты".
Приветствуем, уважаемый соискатель!
Рантье клуб — жилищно - инвестиционный ПК, fintech-travel компания, платформа онлайн-бронирования отелей, авиабилетов и других услуг как для индивидуальных путешественников, так и для корпоративных клиентов и тревел-агентств с сервисом коллективные инвестиции в недвижимость, осуществляющий свою деятельность на территории Республики Беларусь и Российской Федерации, задающий стандарты на рынке более 16 лет.
Мы IT-платформа, на которой частные инвесторы, пайщики ПК коллективно инвестируют в доходную недвижимость.
Наша миссия: вести открытый и прибыльный бизнес, дарить клиентам удовольствие и делать мир лучше.
Наша цель: стать сервисом №1 на рынке тревел услуг и услуг в сфере коллективных инвестиций в недвижимость в России и СНГ
С нами вы получаете возможность не просто работать в сфере инвестиций, а участвовать в уникальных проектах, создавая современные финансовые решения.
Мы ищем активного и целеустремленного, честного, вовлеченного и амбициозного менеджера, готового вести бизнес вместе с нами! Менеджера, который возьмет на себя работу по привлечению инвесторов и работу с партнерами в сфере бронирования, купонного и кешбэк сервиса, который хочет развиваться в продажах инвестиционных продуктов и помогать клиентам достигать их финансовых целей.
Приглашаем к сотрудничеству: настойчивого, убедительного и мастерски умеющего влиять на людей менеджера, который чудесно понимает, что успех в бизнесе определяется не только знаниями и деньгами, но и нужными связями, готового взять в свои руки бразды правления сервисом бронирования недвижимости и инвестиционной платформой в Республике Беларусь.
Что вас ждет:
· Продажа инвестиционных продуктов компании;
· Привлечение новых инвесторов и партнеров со всего мира;
· Организация встреч с клиентами для привлечения их к уникальным инвестиционным возможностям, которые вы будете представлять;
· Закрытие сделок и дальнейшая работа с клиентами для поддержки их инвестиционных стратегий;
· Участие в создании индивидуальных решений, которые помогают клиентам реализовывать их финансовые амбиции;
· Опыт работы в сфере продаж или международных продаж будет преимуществом;
· Опыт работы с крупными чеками;
· Грамотное письменное выражение и умение составлять тексты;
· Умение быстро ориентироваться в информации и принимать решения на ходу;
· Реализация стратегии по привлечению частных инвесторов, бизнес-ангелов и family офисов, привлечение партнеров в сфере бронирования, купонного и кешбэк сервиса;
· Создание и развитие базы инвесторов, поддержание активных контактов с инвестиционными сообществами, которые готовы к инвестированию;
· Взаимодействие с российскими и зарубежными инвесторами, венчурными фондами, инвест. клубами и сообществами;
· Проведение переговоров, структурирование и закрытие инвестиционных сделок;
· Обработка входящих заявок;
· Назначение и организация встреч с потенциальными инвесторами;
· Ведение отчетности по сделкам;
· Привлечение партнеров для развития региона в сфере инвестиций, бронирования, купонного и кешбэк сегмента;
· Растить выручку по вверенной территории - по годовому плану;
· Контролировать показатели качества в соответствии со стандартами управляющей компании;
· Работать с рейтингами на сайтах с отзывами, удерживать рейтинг на отметке не менее 4.0;
· Реализовывать маркетинговый медиаплан, согласованный управляющей компанией;
· Выполнять обязанности регионального руководителя и соблюдать иные обязательства по договору;
· Продвижение B2B и B2C-продукта компании и проактивные продажи на инвестиционном рынке и рынке делового туризма;
· Прямые продажи онлайн-системы бронирования отелей и дополнительных наземных услуг корпоративным клиентам;
· Проведение переговоров в online и offline формате;
· Развитие и выстраивание долгосрочных отношений с клиентами;
· Участие в профильных выставках;
· Подготовка коммерческих предложений, проведение презентаций, участие в тендерах;
· Ведение базы данных и отчетность;
· Экспертное участие в развитии продукта и ассортимента услуг.
Что мы ждем от вас:
· Высшее или среднее специальное образование;
· Желание учиться и развиваться в сфере инвестиций и продаж;
· Высокая мотивация и стремление к результатам;
· Хорошие навыки общения и работы с клиентами;
· Желание зарабатывать, развиваться и прокачивать компетенции;
· Честность, открытость и готовность принимать помощь от управляющей компании;
· Вовлеченность в процессы, исполнение договоренностей;
· Умение самостоятельно искать инвесторов/партнеров/клиентов и делать холодные звонки;
· Знание техник продаж и их активное применение на практике;
· Способность выйти на ЛПР, провести переговоры на разных уровнях, продать и развивать сотрудничество;
· Грамотная письменная и устная речь, практические навыки делового общения;
· Опыт работы в продажах B2B и B2C.
Почему стоит выбрать Рантье клуб:
· Наша репутация и стабильность подтверждаются доверием клиентов и партнеров на протяжении 16 лет;
· Вы станете частью команды профессионалов и сможете учиться у лучших в отрасли;
· Мы поддерживаем сотрудников с помощью корпоративного обучения, тренингов и участия в интересных проектах;
· У нас нет "потолка" для амбициозных сотрудников: ваш карьерный рост зависит от ваших результатов.
Бонусы: или почему работать в Рантье клуб - это круто!
· Мы не корпорация, а активно развивающаяся компания, где каждый сотрудник имеет значение;
· Мы всегда открыты к диалогу и прислушиваемся к своим сотрудникам;
· У нас реально реализовать свой потенциал. Всегда готовы выслушать идеи и предоставить возможность их воплотить;
· Можно быстро вырасти внутри компании и влиять на свой доход.
Мы предлагаем. 
· Возможность работать удалённо; Вакансия открыта во всех городах и странах;
· Постоянную поддержку управляющей компании во всех вопросах, касающихся нашего бизнеса;
· Персонального менеджера, который точно знает, как помочь тебе развивать регион;
· Постоянное обучение от крутых спикеров, прокачка твоих предпринимательских и личностных навыков;
· Ежегодный съезд партнёров-совладельцев/менеджеров для обмена опытом, полезных знакомств и просто повеселиться :)
Мотивационная часть:
· Оплата напрямую зависит от результатов Вашей работы;
Классическая система мотивации (% от суммы привлеченных инвестиций и проданных услуг);
· % от сделок, прозрачная система вознаграждения;
· Работу в команде единомышленников, готовых делиться опытом и знаниями.
Что ценят наши сотрудники:
· Наша компания – это место для реализации клиентских кейсов;
· Уникальные на белорусском и российском рынке инвестиционные продукты;
· Корпоративная культура, заточенная на бизнес и результат, дает нам возможность быстро расти и зарабатывать;
· Работа в команде профессионалов;
· Возможность стать Партнером компании и участвовать в решении стратегических вопросов;
· «Главный актив – это люди»: премиальный соцпакет, поездки командами и обучение за счет компании.
Условия:
· Работа «со смыслом», возможность своим делом действительно улучшать жизни
· Возможность присоединиться к развивающейся команде ПК с проектами Республиканского и Федерального уровня
· Гибридный график – на начальном этапе работа из дома и по договоренности в офисе
· Оформление в соответствии с законодательством РБ
· Испытательный срок: 3 месяца
· Сдельно-премиальная система оплаты труда на время прохождения испытательного срока;
- на время прохождения испытательного срока заключение договора подряда;
- после прохождения испытательного срока заключение трудового договора, оклад в соответствии с законодательством РБ и штатного расписания для руководящих сотрудников.
Благодарим Вас за внимание к нашей вакансии. Если описанные Вами в резюме навыки и умения соответствуют требованиям к вакансии и нашим ожиданиям, мы свяжемся с вами в течение ближайших 5 рабочих дней для короткого телефонного интервью.
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